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事業概要報告 

2017年6月期  



2017年6月期 期末 連結業績  

百万円 予算比 前期比 

売上高 105,778 101% 104% 

売上総利益 10,898 100% 108% 

％ 10.3% ▲0.1 +0.3 

販管費 9,854 97% 103% 

営業利益 1,044 128% 192% 

経常利益 1,112 138% 200% 

親会社株主に帰属する当期純利益 690 140% 226% 
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１株当たり当期純利益   123.10円 売上高 過去最高 



地域別売上高  （2017年6月期） 

近畿地方 

140億円  

前期比 108% 

東北・北海道地方 

226億円 

前期比 112%  

関東地方 

25億円 

前期比 70%  

中国地方  

439億円  

前期比 102% 

四国地方 

226億円 

前期比 105%  
※売上高は連結調整後 

◆東北 福島 大型設備投資案件 

◆近畿 新規顧客の順調な開拓 
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事業別の売上高構成 2017年6月期 
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※各セグメント売上高は連結調整前 

SPD 

［13.8%］ 

154億円 

介護用品 

［1.7%］ 

19億円 

連結売上高:1,057億円 

※今期より、ライフサイエンス事業は 
  医療器材事業に含む 

医療器材 

［84.4%］  

942億円 



医療器材事業の売上高構成 2017年6月期 

百万円 実績 前期比 

カワニシ 58,668 105%  

サンセイ医機 23,981 109%  

日光医科 8,874 111%  

ｵｵﾀﾒﾃﾞｨｶﾙ 1,046 80%  

百万円 実績 予算比 前期比 

売上高 94,283 101% 104%  

営業利益 1,062 104% 185%  
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医療器材 

※各セグメント売上は連結調整前 



医療器材事業（消耗品売上高）  

近畿地方 
前期比111 % 

13.0億円増 

東北・北海道地方 
前期比 96% 

6.3億円減 

関東地方 
前期比 131% 

5.1億円増 

中国地方 
前期比100 % 

0.9億円増 

四国地方 
前期比 106% 

8.7億円増 
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売上高 796億円 
前期比102.9 % 

◆手術関連 3.9%増 糖尿病関連機器 

◆整形    4.4%増 人工関節置換・脊椎固定 

◆循環器   0.2%増  ABL*1関連は21.4％増 

◆眼科    8.8%増 近畿中心に続伸             

*1 ABL：頻脈の原因になる心臓内部の部分を高周波で焼く治療 



医療器材事業（備品売上高）  

近畿地方 
前期比73％  

2.3億円減 

東北・北海道地方 
前期比188％  

27.4億円増 

関東地方 
前期比13％  

12.5億円減 

中国地方 
前期比 100％ 

0.1億円増 

四国地方 
前期比100％  

0.1億円増 
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売上高145億円 

前期比 109.9% ◆東北は復興予算他の大型設備特需 

◆関東・近畿は前期特需に対する反落 

◆中国四国は建替え案件他堅調 



ＳＰＤ事業        

百万円 実績 予算比 前期比 

売上高 15,442 102% 104%  

営業利益 103 122% 118%  

契約総数 

直接  61件 

ＦＣ  15件 
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ホスネット・ジャパン 

◆術式対応セットサービスの受託拡大（10施設） 

◆新規受託5件 

◆FC契約先（都立病院）のシステム更新 



もっと優しく 
ずっと笑顔で 

◆順調な顧客開拓（福島・宮城エリア）  

◆在宅ベッドレンタル 

  売上高 前期比 111%  

介護用品事業        

◆介護施設への物品販売の販路拡大 

◆介護用住宅リフォーム強化 

百万円 実績 予算比 前期比 

売上高 1,918 101% 115%  

営業利益 128 171% 203%  
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愛媛 香川 

高知 徳島 

島根 鳥取 

広島 岡山 
山口 兵庫 

福島 

宮城 

ライフケア 



資産 金額 増減 負債・純資産 金額 増減 

現金・預金 2,220 77 仕入債務 21,089 99 

売上債権 18,726 609 短期借入金 1,535 ▲259 

商品 4,331 184 その他 1,815 255 

その他 937 ▲110 流動負債計 24,440 95 

流動資産計 26,215 760 長期借入金 546 ▲335 

有形固定資産 3,668 ▲77 その他 1,362 132 

無形固定資産 212 ▲33 固定負債計 1,908 ▲202 

投資その他資産 1,678 76 負債合計 26,349 ▲106 

固定資産計 5,558 ▲35 純資産合計 5,425 831 

資産合計 31,774 725 負債純資産合計 31,774 725 

百万円 

連結貸借対照表 2017年6月期 
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1株当たり純資産 942.77円 
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市場動向と中期展望 



医療費の動向（日本） 
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医療費 75歳以上 

◆40兆円を突破（75歳以上、未満ともに約２兆円増加） 

◆継続的医療費抑制策・・・費用対効果も検証 

兆円 兆円 



2017 2018 2019 2020 

診療報酬 4月改定 4月改定 

消費税10％ 10月実施 

介護保険法 
保険見直し 
利用者負担増 
８月施行 

レンタル価格 
上限設定 

病床再編 
急性期 
病床減少 

地域医療連
携推進法人 

共同購買刺激
➔活発化 

SUD 
再製造※ 

7月制度施行 ４月実質開始 

医療機器業界関連の行政動向 
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※SUD(single use device）再製造  

  使い捨て医療機器を回収し、再製造滅菌後再度利用するもの。  



医療機器卸売市場のコモディティ化 
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差別化 

不十分 

 
病院 

経営改善 

 

一括購買 

総価値引 

利益率 

低下加速 

既存ビジネス 

物流合理化 

仕入改善 

※保険医療材料の毎年改定は否定的な見方が大勢 

 （1200区分・20万製品・調査機関5か月・1兆円市場） 

輸入販売事業 

医工連携 

ニュービジネス 

新規市場開拓 



中期経営計画の重点テーマ 

新たな収益源の獲得 

医工連携 

・改良品開発 

・市場調査受託 

・販路開拓支援 

輸入販売[エクソーラ] 

・2020/6期 上市予定 

物流合理化 

QC活動 

・サービス有償化 

・無償サービス見直し 

IT化推進 仕入改善 

人員適正化 

働き方改革 

労働時間削減 

マネジメント教育 

合理化・効率化 

健康経営 

2018/6期～2020/6期 労働生産性の向上 
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中期経営計画の展望 
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Alliance 

106,377  
114,000  

1,100  

2,000  

2011/6 2012/6 2013/6 2014/6 2015/6 2016/6 2017/6 2018/6 2019/6 2020/6

医工連携 
市場開発 

高収益体質へ 
既存事業 効率化 

エクソーラ 

新
資
源 

単位：百万円 

売上 営業利益 
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医療機器輸入販売事業 



薬事 
見通し 

2017年5月 2018年 2019年 2020年 

 
 
 
製販認可取得済
2016/12 

実証試験 承認～市販
（予定）   

臨床試験 

医療機器輸入販売事業 

呼気による乳がん検出ビジネス 
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医工連携 



販路機能 
豊富な顧客ネットワーク 

医療機器販売業参加型医工連携モデル 

臨床現場 
ニーズ 

ものづくり 
企業 

製販企業 

 

 市場調査 

 開発ニーズ収集 

 試作品改変の提案 

 開発案へのご助言 

 適正使用の支援 

コンサルティング 

地域産業
支援機関        
経産省 

マッチング・公費活用支援 
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医療教育用シミュレーターロボット   

①人を再現した外観・内部造形 

②挿管困難症例の再現 

③気管挿管・内視鏡検査・喀痰吸引の手技可能 

④咽頭後壁等へのセンサ付加による生体反応  

⑤反応強度や手技時間による客観的評価を表示 

株式会社 MICOTOテクノロジー 総販売代理店契約締結 

販路開拓支援相談案件 

mikoto 
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70インチ 
８Ｋ業務用モニター 

26インチ 
２Ｋサブモニター 

8K医療用カメラ
(KairoScope-E) 

8K医療用ＣＣＵ
(KairoScope-E) 

キセノン光源装置 
（３００ｗ） 

８Ｋレコーダー 

8K硬性内視鏡 

８Ｋ内視鏡スコープ（腹腔鏡手術用）   

中国四国 9県・東北 6県の独占販売代理店契約 予定 

日本発！世界初！８Ｋ硬性内視鏡システム 
カイロス社製 KairoScope-E 



８Ｋで医療が変わる 
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カイロス製8K硬性内視鏡の特徴 

●超高解像度➔高い安全性 

  視力4.27※に相当 

  組織の境界やより細い血管や 

  出血箇所が見える 

  健常な組織の温存 

   ※ハイビジョンを視力１．０７相当とした場合 

●デジタルズーム採用 

  内視鏡を動かさずに 

  広域⇔拡大表示を切替え可能 

●広い手術空間を確保 

  手術器具の干渉軽減 

  術者のストレス軽減 

8K  
広い 

従来 
狭い 

参考情報： 
2K：縦横 1920ｘ1080pixel (207万画素)  30fps 
4K：縦横 3840×2160 pixel (829万画素) 60fps 
8K：縦横 7680×4320 pixel (3318万画素) 60fps 



物流合理化 
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コスト削減 

医材特性・専門性

に見合う物流 

（チーム再編） 

倉庫システム 

物流ノウハウを 

自動制御化 

業務処理短縮（時間外削減） 

営業支援の効率化 

出荷業務時間削減 

出荷エラー0.001% 

効率性の点検（数値化） 
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ＳＰＤ事業・介護用品事業 



ＳＰＤ事業 
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医材・薬剤管理 

院内物流・医事請求 

価格ベンチマーク 

手術室効率化支援 

術式セットや術間清掃による効率化 

 
 

 

   

診療 

科別 

術式
別 

患者
別 

SPD効果 

定量・定性モニタリング 
➔提案力強化 

中期テーマ 

 2020年新規案件10件超 

   直接受託70施設 

 拠点開設による物流コスト削減 

   700万円/年 

 病院自主運営型SPDシステム  

   ローコスト・診療科別収支分析 



介護用品事業 
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2017年8月 

保険見直し 利用者負担増 

2018年 

レンタル価格上限設定 

当社影響なし 

住宅改修 介護保険外商品拡販 介護ロボット導入支援 

回復期病床＆地域医療連携室へ 



介護用品事業 

「施設から在宅へ」 の政策要請に対応 
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西広島 
西宮 

高松 

既存エリアシェアアップ 

仙台 

福島 

営業基盤拡大 

中期テーマ 

 居宅介護支援認可で加算収入 

  ➔ケアマネ養成の促進 

 自社施工住宅改修➔粗利率70％へ 

 特販事業強化➔高付加価値商材 

 撤退事業者の利用者引き受け 

 在宅市場➔看護師等の訪問ビジネス 



海外の先端医療機器 

海外医療情報誌 

Medical Globe 
      発行㈱カワニシホールディングス 
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アライアンス 

電子カタログ 
先進機材 

マーケティング 

海外医療機器導入 

エクソーラメディカル 

さらなる成長を目指して 

医工連携 

mikoto 

医療教育用 
シミュレーターロボット 

既存ビジネスの 
シナジー効果に加えて 

８Ｋ硬性 
内視鏡 



コーポレートガバナンスコード対応 

～基本的な考え方～ 

当社が株主の負託に応えるためには、 

 広く公益にかない、 

 ステークホルダーに対する責任を果たし、 

 継続的に支持されること 

 

当社は、グループの中心にあって、人材、教育、資金、技術、システムを 

グループ会社に提供し、 

 法令順守 

 社会的支持の獲得 

 経営の効率化と収益力の向上 

 グループとしての総合力の発揮 を図る 

詳細はホームページに掲載しています。 



2018年6月期 連結予算（見通し） 
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百万円 前期比 

売上高 106,377 101% 

売上総利益 10,890 100% 

％ 10.2% 

販管費 9,790 99% 

営業利益 1,100 105% 

経常利益 1,109 100% 
親会社株主に帰属する 
当期純利益 714 103% 

１株当たり当期純利益 予想 127.32円 


